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Cifras financieras 2014: las conexiones sistemdticas y la internacionalizacion como factores clave
del éxito.

Gran crecimiento de las ventas en Mercateo

En el afo 2014 Mercateo AG consiguio subir el volumen de ventas en un 19 porciento
aumentando su facturacion en 160 millones de euros. Los factores principales de este
crecimiento son: el aumento de clientes que utilizan los servicios de compra de Mercateo de
forma sistematica, asi como el rapido crecimiento de sus filiales en el extranjero. Ademas,
para este aio, la plataforma online prevee que este crecimiento siga aumentando.

El 2014 ha sido un afo de éxitos para Mercateo. La facturacion total de la AG asciende a 160
millones de euros, lo que presenta un crecimiento del 19 porciento respecto al afio anterior. El
crecimiento se debe al gran nimero de clientes que se han decidido a utilizar la plataforma
Mercateo para realizar sus compras electrénicas. El numero total de este grupo de clientes se ha
duplicado en cuanto al ano anterior. “La mejor decisién que hemos podido tomar ha sido
establecer nuestro propio sistema de ventas. De esta forma podemos atender de forma
personalizada la gran demanda que experimenta el mercado" aclara Peter Lederman, director
ejecutivo de Mercateo AG.

Durante el 2014, la plataforma online también ha visto aumentar de forma considerable su numero
de proveedores. Mas de 100 nuevos socios se han decidido a trabajar de forma conjunta con
Mercateo. Entre ellos se encuentran: fabricantes, proveedores de catalogos y tiendas online. Solo
en Alemania, la cifra de articulos disponibles ha subido de 10 a 18 millones. “No es dificil preveer
que cada vez mas proveedores quieran contar con los servicios de Mercateo. Es la Unica plataforma
de ventas B2B que se ha ganado este reconocimiento. Y estamos muy orgullosos, ya que todo esto
no es mas que el resultado de un gran trabajo diario" comenta uno de los miembros de la junta
directiva.

Otro factor que ha hecho posible nuestro éxito ha sido el rapido desarrollo de Mercateo en el
extranjero. La cifra de articulos que se ofrecen en la plataforma ha subido a 20 millones. De esta
manera, la facturacion se ha duplicado respecto al afio anterior. “El crecimiento que estamos
experimentando nos situa como una empresa alemana con filiales en el extranjero que poco a poco
se convierte en una empresa internacional fundada en Alemania" comenta uno de los directivos. La
empresa tiene unas expectativas muy altas en cuanto al desarrollo de negocio: “Mercateo funciona
como una plataforma neutra entre proveedores y compradores. A lo largo del 2015 volveremos a
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ver como se superan los beneficios obtenidos en el afio anterior. Mercateo esta creando un nuevo
sistema de e-procurement que dificilmente puede pasar desapercibido para una persona
responsable en la toma de decisiones comerciales” aclara Peter Ledermann, al observar los grandes
beneficios de este afio.

Q mEFCHIEU Feel the future of Dynamic Procurement

ElDr. Sebastian Wieser informa sobre el positivo desarrollo de Mercateo.
Acerca de Mercateo

Mercateo es la plataforma de aprovisionamiento lider en Europa, donde interactian cientos de
proveedores, miles de fabricantes y mas de un millén de clientes industriales. Como proveedor,
puede utilizar Mercateo como canal de distribucion pionero para conseguir un aumento de sus
ventas. Como comprador, puede lograr un notable ahorro en el aprovisionamiento de sus
requerimientos técnicos y comerciales. Nuestra oferta se dirige exclusivamente a clientes
profesionales como auténomos, PYMEs o instituciones publicas. Ademas de utilizar la gama de
productos de la plataforma, las empresas pueden integrar sus contratos marco de sus proveedores
y utilizar un sistema modular funcionalidades de e-procurement y obtener asi una notable mejora
en la eficiencia y optimizacion de los procesos de compras. A parte de Espana, Mercateo esta
presente en 12 paises europeos mas. En 2014, los ingresos ascendieron a 160 millones de Euro con
un crecimiento anual medio de mas del 25% en los ultimos 5 afios
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