C-Teile Management

Teil 3: Technische Implementierung von
Mercateo mit SAP MM

oder

warum kompliziert, wenn es auch einfach geht?

LEHVOSS C-Teile Management / Benjamin Storm LehmanngaVoss&Co. @



x

Arbeit dehnt sich genau in dem Mal3
aus, wie Zeit fur ihre Erledigung zur
Verfligung steht.

x

Parkinson‘sche Gesetz — Cyril Northcote Parkinson



Vorbereiten Onboarding Optimieren



Vorbereiten Onboarding Optimieren
oder das Rad nicht neu erfinden oder automatisieren oder uberflissig machen



Vorberelten

oder das Rad nicht n



Informationen

Zahlen, Daten, Fakten
zusammenstellen
(siehe Webinar Teil 1)
Mercateo kennenlernen

Vorbereiten

oder das Rad nicht neu erfinden



Vorbereiten

oder das Rad nicht neu erfinden

Informationen Internes Marketing
1. Zahlen, Daten, Fakten 1. Konzept erstellen und grafisch
zusammenstellen darstellen
(siehe Webinar Teil 1) 2. CPO
2. Mercateo kennenlernen Einsparungen,
Prozessoptimierung
3. CFO

Entlastung Buchhaltung,
Reduzierung Prozesskosten
4. CTO
Einfache Implementierung
5. Besuch Referenzkunden
» CPO, CFO, CTO
» Gleiches ERP inkl. Module (SAP
MM/SRM)
* Volle Integration (EDI,
Gutschriftverfahren usw.)
» Mehrwert verstanden
» Optimierungsvorschlage




Informationen

1. Zahlen, Daten, Fakten
zusammenstellen
(siehe Webinar Teil 1)

2. Mercateo kennenlernen

Vorbereiten

oder das Rad nicht neu erfinden

Internes Marketing

Konzept erstellen und grafisch

darstellen

CPO

Einsparungen,

Prozessoptimierung

CFO

Entlastung Buchhaltung,

Reduzierung Prozesskosten

CTO

Einfache Implementierung

Besuch Referenzkunden

» CPO, CFO, CTO

» Gleiches ERP inkl. Module (SAP
MM/SRM)

* Volle Integration (EDI,
Gutschriftverfahren usw.)

» Mehrwert verstanden

» Optimierungsvorschlage

Leistungsumfang

EDI Bestellung

EDI Rechnung vs.
Gutschriftverfahren
Warengruppenmapping
Sachkontenmapping
Exklusivlieferanten vs.
Exklusivabwicklung




2 | A | B [ C D E
Fiir Sortiments-
eClLass 5.1 ausblendungen | Bemerkungen
bitte ein x

Warengruppen- Sachkonten-

mapping mapping Bezeichnung

1
E2
o5
[31]
43
186
1100
[139]
171
1190
213
218
[253]
265,

424000 Arbeitskleidung

410100 Unfallschutz

410100 Korperpflege

410100 Brandschutz

410100 Explosionsschutz (-gerét, -mittel)

410100 Hinweis-, Gebots-, Verkehrskennzeichnung




Informationen

1. Zahlen, Daten, Fakten
zusammenstellen
(siehe Webinar Teil 1)

2. Mercateo kennenlernen

Vorbereiten

oder das Rad nicht neu erfinden

Internes Marketing

Konzept erstellen und grafisch

darstellen

CPO

Einsparungen,

Prozessoptimierung

CFO

Entlastung Buchhaltung,

Reduzierung Prozesskosten

CTO

Einfache Implementierung

Besuch Referenzkunden

» CPO, CFO, CTO

» Gleiches ERP inkl. Module (SAP
MM/SRM)

* Volle Integration (EDI,
Gutschriftverfahren usw.)

» Mehrwert verstanden

» Optimierungsvorschlage

Leistungsumfang

EDI Bestellung

EDI Rechnung vs.
Gutschriftverfahren
Warengruppenmapping
Sachkontenmapping
Exklusivlieferanten vs.
Exklusivabwicklung

Vertrag

Geringe Initialkosten

« Je Schnittstellen 500,- €
+ Je Katalog 20,- €/Monat
Keine weiteren Kosten bei
Mercateo



Onboarding

eeeeeeeeeeeeeeee



Onboarding

oder automatisieren

\ 4
Kick Off

1. Mercateo Checkliste
(Link zur Mercateo Checkliste)




Q) mercateg

Sichten - und Sortimentss

Info: Hier kénnen Sie angeben wie viele Sichten <
Ihre Bedarfsanforderer zugeschnitten sind. So ki
Artikel per eClass oder Keyword ausgeblendet -

B TR o

S
g






Onboarding

oder automatisieren

7 0oClI

Kick Off OCI

. Mercateo Checkliste 1. Einrichtung Testumgebung
2. Customizing gem. Anleitung
3. Testen, testen, testen




x

Wir nutzen SAP Standard...

(&



Mit den nachfolgenden Parametern aktivieren Sie E auf Ihre
Mercateo-Beschaffungsplattform oder kénnen zu and ) Login-dater
(i1 eben

Soliten Sie Fragen dazu haben, wenden Si Ihren Mercateo
Projektmanager

Voraussetzung ist die Datenubertragung per HTTPS, also =

erden Sie Autor! 4(@, ‘

Mo Uohautstinn § s Einautibuia siases

L

enableShoppingLists
Standardwert: false
glltige Werte: true, false
enableShoppinglists=true ist Voraussetzng fir die Nutzung der genannten
Funktion.

externalUserld (alt shoppingListGroup)
-7 kann die Benutzerkennung (bertragen werden zur

Legende

Statische YRy
M Intran,
des Kunden ! Intranet

OCl39 Schnttstey
(HTTP pPogy) e
Elekm)msche
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@ (Open Trans ¢ 0 XML‘;nq
elektronische Re I:' ery "\xc o~
chy c
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4 : U
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den OCy Prozess e - I = |

nterner
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ﬂ :
L-elemng der
.
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O mercatey
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Kunden-System

=]

Mercateo-System

L
A Sprung zu Mercateo -
= o,
Anlegen eines
Warenkorbes
3
B Ubertragung des Warenkorbes
in das ERP-System des Kunden
i
interner
Freigabeprozess
3
c Bestellung des Warenkorbes . 2
Prufung der
Bestellung
Lieferung der Produkte

Wareneingang <«

durch Handelspartner von Mercateo

=]

L
Rechnung an den Kunden

3k

wahiweise Gutschrifiverfahren

Zahlung an Mercateo

i

Legende
statische URL im Intranet Bestellung (Open Trans XML,
des Kunden HTTP Post, SAP, Mail oder Fax)

n OCI 3.0 Schnittstelle . Rechnung (E-Mail mit Signatur,

i

(HTTP Post) per Fax oder Post)

Die Infoboxen geben Ihnen genauere Informationen Gber den
OCI-Prozess



1. OCI-Customizing

Einfiihrungsieitfaden anzeigen Katalog anlegen Uber ,Neue Eintrage“, im
% I | Existierende BC-Sets &y BC-Sets zur Aktivitat & Ald Feld ,BeSChrelbung‘ elnen Namen
R vergeben und unbedingt das ,Default-

O e e it Kennzeichen® setzen.

'@1 Einkauf

> @ Umfelddaten
o @g @ Eigenschaften der Systemmeldungen festlegen
G @g @ Vorschlagswerte fir Einkaufer festlegen
. @g @ Steuerstandort festlegen
. @g @ Darstellungsart for Datum/Periode pflegen
. @g @i Web-Services: ID und Beschreibung
¢ @ Materialstamm

Sicht "Aufrufstruktur” anzeigen: Ubersicht
YEBE

Dialogstruktur Web Service ID Mercateo
~ CIWeb-Services: ID und Besc

- Ol Aufrufstruktur

Aufrufstruktur
Lfd. Nummer Name eines Parameters f... Wert des Parameters fur den Web Service
10} hitp-//www mercateo.com/basket/oci?
20 USERNAME
30 PASSWORD
31 secureMode true
33 NEW_ITEM-VENDOR 531729
36 NEW_ITEM-MATGROUP _ CUSTCLASSSYS _
38 NEW_ITEM-MATGROUP1 _ FEATURE[K-LehvossSK]
40 ociButtonName An-SAP-abgeben
50 hideCheckoutButton true
55 allowAttachments true
60 hideSendBasketButton true
70 NEW_ITEM-CUSTOM1 _ DELIVERYDATE__
80 enableShoppingLists true
90 shoppingListGroup Sy-uname
100 NEW_ITEM-SIDAB __SIDAB__
250 HOOK_URL

Typ

URL
Festwert
Festwert
Festwert
Festwert
Festwert
Festwert
Festwert
Festwert
Festwert
Festwert
Festwert
Festwert
SAP-Feld
Festwert
Ricksprung-URL



2. Wertkontrakte anlegen

Kontrakt anlegen : Einstieg

Kontrakt anlegen : Kopfdaten

Te...

o , Transaktion: ME31K
2 & [] [)Bezug zur Banf [ Bezug zur Anfrage L i @ =] q} ﬁ g
Lieferant 531729 Vertrag Buchungskreis 1000 Einkaufergruppe :
Vertragsart WK Vertragsart WK EinkOrganisation 1000
Vertragsdatum 04.94.2014 Lieferant 531729 Mercateo AG
Vertrag Verwaltungsfelder
S Vertragsdatum 04 .04 2014  Positionsintervall 10 UntPoslIntervall 1
Organisationsdaten - . .
) o Laufzeitbeginn 04 .04 2014 Laufzetende 31.12.9999| Sprache DE
EinkOrganisation 1000 -
Einkaufergruppe TEK WE-Nachricht
Vorschlagsdaten Positionen Liefer- und Zahlungsbedingungen
Positionstyp Zahlungsbed 0030 Zielwert 10.000.000.000,00 EUR
Kontierungstyp Zahlung in 30 Tagen % HKurs 1,00000 Kurs fix
Werk Zahlung in Tagen % Incoterms
Lagerort Zahlung in Tagen netto
Warengruppe
Bedarfsnummer Referenzdaten
Lieferantenteilsort. Anaebotsdat Anaebot
Bestatigungspflicht ngebotsaatum ngebo
Ihr Zeichen Verkauferin
Unser Zeichen Telefon
Liefernd. Lief. Rechnungsstell. 531729
Kontrakt anlegen : Positionsiibersicht
EEEDISOGADE S i 00 Broteungen e
Vertrag Vertragsart WK VertDatum 04 04 2014
Lieferant 531729 Mercateo AG Wahrung EUR
Rahmenvertragspositionen
Pos. |P K Material Kurztext Zielmenge B.. Nettopreis pro B.. Warengrp Werk LOrt |L
10 W Artikel fir die wir noch kein . DUMMY
20

30



3. Wertkontrakt mit Mercateo

% . Kontrakt dndern : Positionsiibersicht
EERERDITIESEIDRAEE S E X6 I8 BEKonterungen 4

Vertrag 4600000168 Vertragsart WK VertDatum 04 04 2014
Lieferant 531729 Mercateo AG Wahrung EUR
Rahmenvertragspositionen

Pos. P K Material Kurztext Zielmenge B Nettopreis

10 Wl Infarmations-, Kommunikati..

20 W Artikel ohne WG

30 W Packmitte

40 W Etiketten (Produkt-,

50 W Werkzeug

60 W Bautechnik

70 W Maschinenelement, Be

a0 W Baromaterial, Biroei

Qe W Dienstleistung

100 W Energie, Gewinnungsp

1168 W Elektro-, Automatisi

120 W Elektrischer Antrieb

1306 W Hauswirtschaft, Haus

140 W Hilfsstoffe, Additiv

156 W Labormaterial, Labor

160 W Anlage (komplett)

176 W Arbeitssicherheit, U

180 W Marketing

pro

- Warengrp  Werk LOrt L Te .

C1800
puMMY
C2000
C2035
C2100
C2200
C2300
C2400
C2500
C2600
C2700
Cc2702
C2900
C3000
C3200
C3300
C4000
C4100



4. Liefertermin aus Planlieferzeit

Warenkorb - Empfohlene Kenditionen: Wirtschaftlicher Kompromiss aus giinstigem Preis, schneller Lieferzeit und wenigen Teillieferungen.

H Artikel/-Nr. Hersteller’-Nr. Lieferzeit  Menge Preis Gesamt Gesamtwert und
1 ) ) . .
@ Logitech Wireless Deskiop Mgal{]*; Tastatur-und-Maus-Set - 2.4 Logitech 4 Tage st E7248 €7348° Q Planlieferzeit werden
L, by . 920-002420 £8744 €87144 : .
a7s-180577 automatisch tbernommen.
- - Aus der Planlieferzeit wird
&= |Position [ 10] Logitech Wireless Desktop MK710 - Tastat | | |w | das Lieferdatum ermittelt
Materialdaten -~ Mengen und Termine f Bewertung | Kontierung - Bezugsquelle | Status '
Menge ST Lieferdatum T/23.04 2014
Bestellte Menge ¢] ST AnforderDatum 15.604 2014
Offene Menge ST Freigabedatum 15.04 2014
~ |Erledigt Planlieferzeit 4 |«
— |FixierKennz WE-BearbeitZt
(5] Position [10] Logitech Wireless Desktop MK7 [&5] Position [10] Logitech Wireless Desktop MK710 - Tastat ~ +| [a ||
Materialdaten | Mengen und Termine | Bewertun Materialdaten - Mengen und Termine .~ Bewertung | Kontierung | Bezugsquelle -~ Statys -~ Ansprechpartner | Texte
Vertrag E )
il TEET 531720 Mercateo AG Bewertungspreis 73,48 EUR /1 ST Gesamtwert 73,48 EUR
Infosatz Aktion
Wunschliefer | Warenei ngang
1 +|RechnEingang
F"‘h Bezugsquelle zuordnen }7 IWE-unbeweriet
|E|P08iti0n | 1V | LOYILELT] WITEIESS LESKIUP IV
Materialdaten - Mengen und Termine | Bewerl H H
2 Bei Zuordnung der Bezugsquelle wird aus
Vertrag & D Lieferdatum /23 04 2014/ dem Kontrakt die Planlieferzeit
Fst Lieferant 531729 Mercateo AG ' . . .
fosatz AnforderDatum 15.64.2614 uberschrieben. Das Lieferdatum bleibt aber
Freigabedatum 15.04 2014

Wunschliefer

E

Bezugsquelle zuordnen

Planlieferzeit
WE-BearbeitZt

unverandert! Voraussetzung dafir ist,
dass ein Eintrag in Tabelle ZOCI_KRED
mit der Lieferanten-Nr. enthalten ist.



5. Tabelle ZOCl_KRED pflegen mit SM30

Tabellensicht-Pflege: Einstieg ) .
Key-User-Berechtigung erforderlich!
Pflegedialog suchen

Tabelle/Sicht :ZOCI_KRED

Datenbereich einschranken
'+ keine Einschrankungen
“Bedingungen eingeben
“Variante

|
|6’g° Anzeigen & Pflegen |% Transport ||ﬁ Customizing
|

Sobald weitere Lieferanten

Sicht "KReditoren OCI-Schnittstelle iber Exklusivkataloge (NICHT

2 El Exklusiv-Abwicklung)
eingebunden werden sollen,
KReditoren OCI-Schnittste. .. muss deren Kreditoren-Nr. hier
Kreditor M eingetragen werden.
522010] -
531729 -

534359



6. Sicherheitsdatenblatt Ubernehmen

O m E rl: a t E ll mm@ Die Beschaffungsplattform fir Geschaftskunden

exklusiv fir

Kategorien v L slime reifendichtmittel pkw

riment zur vorherigen Suche (MAUL Schreibplatie DIN A4 231 guer} zum vorherigen Produkt (Dichtungsmittel Auto S00mi)

irotechnik = Lager 102 = 24 - Kiz-Zubehdr / Navigation = Autozubehdr = Wartung & Pannenhilie = Artike

Slime Reifendichtmittel PKw
(Weitergeleitef von Suche , Siime Reifendichimitiel Plow”)

Produktinformationen

L Artikel-Nr.:

a 102-857342-BF
Herstallr: 1. Per rechter Maustaste das
Herst.Nr.: Kontextmenl zum SDB 6ffnen,
281500251 ,VerknUpfung kopieren‘ wahlen.

T Sicherheitsdatent| oy,

el Suchbegriffe: g
Slime.10917.1091

In neuem Fenster offnen
Reifendichtmittel Ziel speichem unter...
Ziel drucken

Nachfiilllasche fir das Reifen-Reifenreparaturset oder auch als Ersatz des originalen Reifendichtmittels geeignet.

22 Favone 2. Per STRG|V die Verkniipfung in
Eigenschaften

Lo die entstehende Banf-Position in
[®]Position '[10] Slime Reifendichtmittel Pkw v [a]+] die Positionsnotiz kopieren.
Materialdaten - Mengen und Termine |' Bewertung |' Kontierung |' Bezugsquelle |' Status |' Ansprechpartner )/ Texte t Anlieferadresse

Positionstexte T. | https://www.mercateo.com/pdf/Conrad/000857342-581-01-de-
. Positionstext DICHTUNGSMITTEL_AUTO_508_ML . pdf|

- [g] Positionsnotiz
- [g] Anlieferungstext



7. Kontenfindung zur Warengruppe

Sicht "Warengruppen: Vorschlag fiir Nichtlagerpositionen im Einkauf™ . ) .
grapp J gemp Key-User-Berechtigung erforderlich!

Y E B
Warengrp Warengruppenbez BewKl Ekwschil [T Im Customizing unter:
LEi ANLAGEN 1000 - Materialwirtschaft
C1900 Informgtlons—, Kommu 1100 M : Bewertung und Kontierung
C2000 Packmittel 3031 [ -
2200 Bautechnik 3208 Kontenfindung
2300 Maschinenelement, Be 3034 Kontenfindung ohne Assistenten
C2400 Buromaterial, Brroei 3038 Automatische Buchungen einstellen
€250 SEEERLL 2038 Konfig. Buchhaltung pflegen : Autom. Buchungen - Konten
C2700 Elektro-, Automatisi 3034
C3000 Hilfsstoffe, Additiv 3030 4 » O[O & Buchungsschiussel Qvorgange  Regeln
C3200 Labormaterial, Labor 3030
C4000 Arbeitssicherheit, U 3032 Kontenplan LUV Kontenplan Lehmann & Voss & Co.
DumMy Artikel ohne WG 1100 Vorgang GBB|  Gegenbuchung zur Bestandsbuchung
Im Customizing unter: Kontenzuordnung
Materialwirtschaft Bewertungs... Allg. Modifik... Bewertungs... Soll Haben
Einkauf 0001 VBR 1000 199900 199900
Materialstamm 0001 VBR 1108 70009 709990
Erfassungshilfe fir Positionen ohne Materialstammsatz 0001 VBR 3600 410400 410400
0001 VBR 3010 440100 440100
0001 VBR 3030 410100 410100
“»paa1 VBR 3031 415000 415000
0001 VBR 3032 424000 424000
0601 VBR 3033 426001 426001
0601 VBR 3034 440100 440100
0601 VBR 3035 440103 440103
0601 VBR 3036 440105 440105
0601 VBR 3037 440300 440300
0601 VBR 3038 440600 440600
0601 VBR 3039 443000 443000
0601 VBR 303A 480000 480000

0061 VBR 303B 455000 455000

ELLT L A A Eann A rann



Onboarding

oder automatisieren

v oCl GO

Kick Off OCl Go Live
C Mercateo Checkliste 1. Einrichtung Testumgebung 1. Transportin das Live-System
2. Customizing gem. Anleitung 2. Let's go!

3. Testen, testen, testen




& P01(1)/100 Bestellanforderung anlegen
g -4 CE@ CHE D8 BRE @@
Bestellanforderung anlegen
Belegibersicht ein | [ B = 4@ [EH & Pers. Enstelung

1uv] Bestelanforderung ~ | 1 [1Bezugsquellenfindung

E Kopf
S (& (@@L (&) )66 FL (&)

(NEE)E) @)@

[Ed/ st. Pos. K |P | Material Kurztext | Menge | ME | T Lieferdatum 'Warengrp | Werk : G Anforderer | Bedarfshr.  Wunschliefer| Fst.Lieferant | L
5 Lehmann&V__ " | BS
L Lehmann&V - T.. BS
E Lehmann&V_ T.. |BS
15 Lehmann&V._ T.. |BS
B Lehmann&V. T.. |BS
L Lehmann&V._. T. BS
L Lehmann&V T.. |BS
I Lehmann&V__ T. |BS
& Lehmann&V T..|BS
L Lehmann&V_ T. |BS

SAP Transaktion: ME51n

Position [Neue Position v E,B

> MESIN ¥ p01 OWR F



Optimieren

oder Uberflissig machen



Optimieren

oder Uberflissig machen

w
EDI e

EDI Bestellungen EDI Gutschrift-
Verfahren

EDI Dienstleister
Testumgebung einrichten
Testen, testen, testen




7. «= SAPGhe”

INFORMATION
INTERCHANGE

ON DEMAND

LIEFERANT

B




Optimieren

oder Uberflissig machen

EDI é

EDI Bestellungen EDI Gutschrift- Exklusiv-
Verfahren Abwicklung
. EDI Dienstleister » Lieferanten definieren
. Testumgebung einrichten * Preise reduzieren
. Testen, testen, testen » Zahlungsziel standardisieren

+ Lieferanten freigeben




T, = SAPBSS

INFORMATION
INTERCHANGE
HARRY WEGNER ON DEMAND
\
martens \
&angusﬁn N \
< \ 7 / \ ~
~ \ e N
S N \ 7 / \ ~
~ 7~
Ill .o T / N
watlenryfalschow  _ _ _ _ / \
Buto- und Otjekasisrchhungen

\
\
/
VWR @ / LIEFERANT
We Enable Science ! B
’




Optimieren

oder Uberflissig machen

EDI é  *

EDI Bestellungen EDI Gutschrift- Exklusiv- Nachtragliche
Verfahren Abwicklung Optimierungen
1. Mercateo Checkliste 1. Einrichtung Testumgebung » Lieferanten definieren » Steuerkennzeichen automatisch
2. Customizing * Preise reduzieren » Keine Wareneingangsbuchung
» Zahlungsziel standardisieren * BANF bis 500,- € automatisch
+ Lieferanten freigeben abwickeln
* BANFER automatisch als
Empfanger

* Lieferavis
* GWG Anlageguter automatisch
filtern?




Learnings

Lernen Sie von Fehlern, die ein anderer schon flr Sie gemacht hat.

Vorbereitung

Nutzer
. Prozesskosten ,fest nageln®
. Buchhaltung soll den genauen Aufwand im
C-Teile Bereich definieren
. CFO muss ,Feuer und Flamme* sein
. Besuch Referenzkunden
* CFO fehlte bei uns
* Gleiches ERP inkl. Module (SAP MM/SRM)
* Volle Integration (EDI, Gutschriftverfahren
Usw.)
* Nehmen Sie das Komplettpaket!
» Orientieren Sie die Warengruppen an den
eClasses
* Niemand wird lhnen glauben, dass das alles so
einfach ist
» Marketing, Marketing, Marketing
» Erklaren Sie das WARUM

Mercateo

* Wir Einkaufer sind die Mercateo Sales-Force

* Wir brauchen Zahlen, Daten Fakten, damit wir
Mercateo intern gut verkaufen kénnen




Learnings

Lernen Sie von Fehlern, die ein anderer schon flr Sie gemacht hat.

Vorbereitung

Nutzer
. Prozesskosten ,fest nageln®
. Buchhaltung soll den genauen Aufwand im
C-Teile Bereich definieren
. CFO muss ,Feuer und Flamme* sein
. Besuch Referenzkunden
* CFO fehlte bei uns
* Gleiches ERP inkl. Module (SAP MM/SRM)
* Volle Integration (EDI, Gutschriftverfahren
Usw.)
* Nehmen Sie das Komplettpaket!
» Orientieren Sie die Warengruppen an den
eClasses
* Niemand wird lhnen glauben, dass das alles so
einfach ist
» Marketing, Marketing, Marketing
» Erklaren Sie das WARUM

Mercateo

* Wir Einkaufer sind die Mercateo Sales-Force

* Wir brauchen Zahlen, Daten Fakten, damit wir
Mercateo intern gut verkaufen kénnen

Onboarding

Nutzer

. Alle Details vorher klaren

. Checkliste von Mercateo bereits in der
Vorbereitungsphase einfordern

. ALLE zur Verfligung stehenden Parameter
nutzen (BANFER Adresse,
Steuerkennzeichen)

Mercateo

» Checkliste online als Formular ausftllbar mit
direkter Verlinkung auf technische Hintergriinde

» Checkliste auf jeden Fall im Vorfeld zur
Verflgung stellen




Learnings

Lernen Sie von Fehlern, die ein anderer schon flr Sie gemacht hat.

Vorbereitung

Nutzer
. Prozesskosten ,fest nageln®
. Buchhaltung soll den genauen Aufwand im
C-Teile Bereich definieren
. CFO muss ,Feuer und Flamme* sein
. Besuch Referenzkunden
* CFO fehlte bei uns
* Gleiches ERP inkl. Module (SAP MM/SRM)
* Volle Integration (EDI, Gutschriftverfahren
Usw.)
* Nehmen Sie das Komplettpaket!
» Orientieren Sie die Warengruppen an den
eClasses
* Niemand wird lhnen glauben, dass das alles so
einfach ist
» Marketing, Marketing, Marketing
» Erklaren Sie das WARUM

Mercateo

* Wir Einkaufer sind die Mercateo Sales-Force

* Wir brauchen Zahlen, Daten Fakten, damit wir
Mercateo intern gut verkaufen kénnen

Onboarding

Nutzer

Alle Details vorher klaren

Checkliste von Mercateo bereits in der
Vorbereitungsphase einfordern

ALLE zur Verfligung stehenden Parameter
nutzen (BANFER Adresse,
Steuerkennzeichen)

Mercateo

Checkliste online als Formular ausftllbar mit
direkter Verlinkung auf technische Hintergriinde
Checkliste auf jeden Fall im Vorfeld zur
Verflgung stellen

Optimierung

Nutzer

Nehmen Sie einen Berater/Dienstleister, der
Mercateo sehr gut kennt!

Nehmen Sie einen Berater/Dienstleister, der
Mercateo sehr gut kennt!

Nehmen Sie einen Berater/Dienstleister, der
Mercateo sehr gut kennt!

Setzen Sie Deadlines und kontrollieren Sie die
einzelnen Meilensteine — sonst zieht sich das
Projekt unndtig in die Lange

Mercateo

Mehr Informationen zu EDI notwendig

Grobe Kostenangaben sind hilfreich
Mercateo-Partner sollten sich viel umfangreicher
auf Mercateo.de prasentieren und spezifisch
werden (z.B. EDI Checkliste)






Projektmanagement

Arbeit dehnt sich genau in dem Mal} aus, wie Zeit fur ihre Erledigung zur Verfiigung steht.

Vorbereiten Onboarding

oder nicht das Rad neu erfinden oder automatisieren

@

Optimieren

oder uberfllissig machen

2 Monate 1 Monate

-|alo]e




Teil 1: Intransparenz und
Maverick Buying sind nur die
Spitze des Eisbergs

oder

was haben eine LKW Ladung mit einem
Rohstoff fur die Produktion mit einem
Sicherheitsschuh gemeinsam?

GET
RID

OF THE

SHIT

Teil 2: C-Teile Management bei
Lehmann & Voss & Co. KG

oder

was kann ein traditionsreiches Unternehmen
der Chemie von einem kleinen Onlineshop fur
Fliegengitter lernen?

v Nicht das Rad neu erfinden
v Automatisieren

v Uberfliissig machen

Teil 3: Technische
Implementierung von Mercateo
mit SAP MM

oder

warum kompliziert,
wenn es auch einfach geht?




C-Teile Management

Benjamin Storm

Telefon +49 40 44 197 566 Betrieb Wandsbek

Schimmelmannstr. 103

Fax +49 40 44 198 566 22043 Hamburg
E-Mail  benjamin.storm@lehvoss.de

LEHVOSS C-Teile Management / Benjamin Storm



